	DEBILIDADES
	AMENAZAS

	· Escasa rentabilidad.
· Dificultades operativas internas.
· Gestión ineficiente de los recursos.
· Presupuesto limitado.
· Falta de capacidades técnicas en algunas áreas.
· Falta de experiencia en el sector.
· Instalaciones obsoletas.
· Costes fijos elevados.
· Mala definición de las competencias del equipo de trabajo.
· Estrecha cuota de mercado.

	· Modificaciones en los precios de mercado.
· Saturación del mercado.
· Posible entrada de nuevos competidores.
· Cambios legislativos que afecten a tu producto.
· Descenso del consumo.
· Aparición de nuevas tecnologías.
· Barreras administrativas en la zona o sector.
· Variaciones en la demanda.
· Creciente número de productos sustitutivos en el mercado.
· Aranceles elevados.


	FORTALEZAS
	OPORTUNIDADES

	· Know how muy potente.
· Tu web genera una experiencia muy buena al usuario.
· Especialización del producto o servicio.
· Atención personalizada.
· Servicio técnico 24h.
· El personal de la empresa tiene experiencia y formación en el sector.
· Variedad de producto.
· Experiencia previa en servicio/producto.
· Tecnología punta.
· Cartera de clientes favorable.
· Equipo humano especializado.
· Buena dirección estratégica.
· Disponibilidad de recursos financieros.

	· Aumento de la digitalización en el sector.
· Expansión del ecommerce.
· Aparición de Amazon y otras plataformas alternativas.
· Aparición de nuevos nichos compatibles.
· Disminución de costes para escalar.
· Más apertura de mercado.
· Mayor flexibilidad de plazos y/o mejores condiciones financieras.




