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1. ¢ QUE ES LA ECONOMIA?

LA ECONOMIA es la ciencia que estudia el mejor modo de administrar unos recursos que son

escasos para satisfacer la mayor cantidad posible de las necesidades de la sociedad.

Aspectos clave de la economia:

@ LOS RECURSOS SON ESCASOS. - Las necesidades se reproducen.
_Dinero limitado. |” P - El tiempo siempre es escaso.
= Nunca podremos satisfacer todas las
— necesidades.
- Ti limitado.
‘empo fimitado @ HAY NECESIDAD DE ELEGIR.

- Como los recursos son escasos...

Como nuestro dinero y tiempo es

- ... Yy las necesidades ilimitadas

limitado, no podemos satisfacer
todas las necesidades que tenemos.

Youlllllif] VIDEO EXPLICATIVO. éQué es la economia? 3



https://youtu.be/VQkNccq7eR4

... y estos 3 aspectos clave hacen que aparezca la economia

Necesidad

de elegir

Necesidades

ilimitadas

- N

La economia nos ayuda
a administrar los
recursos para satisfacer
la mayor cantidad de
necesidades.

\- /

Por ello a la economia se le llama la ciencia de la ESCASEZ Y LA

ELECCION. Si no hubiera escasez de recursos ni necesidad de elegir

la economia no existiria, ya que no habria nada que administrar.

Youlllli] VIDEO EXPLICATIVO. ¢Qué es la economia?



https://youtu.be/VQkNccq7eR4

2. RECURSOS, BIENES Y NECESIDADES

No debemos confundir los recursos de una persona (dinero y tiempo) con
los recursos de toda una sociedad.

LOS RECURSOS son aquellos que
permiten producir bienesy
servicios. Son los recursos
naturales, trabajadores y capital
fisico (maquinas y herramientas). |

LOS BIENES Y SERVICIOS son todo lo - . Satisfacen necesidades a través de productos:

ropa, movil, comida...

aguello que satisface una necesidad.

Satisfacen necesidades a través de personas:

S3ivild ek . una charla de economia, un partido de futbol

LA NECESIDAD es |la sensacion de

carencia unida al deseo de eliminarla.

Y(]u Tuhe VIDEO EXPLICATIVO. Recursos, bienes y necesidades



https://youtu.be/qK-l_4MN-A4
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Indica si en los siguientes casos hacemos referencia a bienes o a servicios, y
sefala qué necesidad satisfacen.

Una clase sublime de Unas zapatillas

Economia

—

Un partido de futbol Instagram Una mascarilla




E’jercicio de clase 1. La pesquisa de la necesidad. SOLUCION.

Indica si en los siguientes casos hacemos referencia a bienes o a servicios, y sefala
gué necesidad satisfacen.

Una clase sublime de Unas zapatillas de
; Una Coca - Cola
Economia deporte

Servicio Bien Bien
Educacion Alimentacion Vestimenta, ocio
Servicio Servicio Bien

.. ) Entretenimiento, relaciones .
Entretenimiento, ocio sociales Seguridad, salud



3. LOS TIPOS DE BIENES Y SERVICIOS

Los BIENES Y SERVICIOS son todo aquello que nos satisface una necesidad. Lo bienes las
satisfacen a través de productos, y los servicios a través de personas.

Segun su BIENES LIBRES - BIENES ECONOMICOS
disponibilidad Abundantes y gratuitos. Escasos y de pago.

Segun su "~ | BIENES MATERIALES BIENES INMATERIALES
tangibilidad Se pueden tocar. _‘ No se pueden tocar. |

BIENES DE CONSUMO €
Satisfacen directamente una
necesidad. Pueden ser o no

BIENES DE CAPITAL @& %
Sirven para producir otros bienes, sin
satisfacer una necesidad inmediata.

Segln su uso

duraderos.
Segun su grado de BIENES FINALES (/2 BIENES INTERMEDIOS %
SElleleeleni, Listos para consumirse. "~/ YL/  Seran transformados. |
J81 BIENES PUBLICOS BIENES PRIVADOS
No son propiedad de una Son propiedad de una persona o |,k
persona o empresa. empresa. oo
BIENES
BIENES SUSTITUTIVOS COMPLEMEN- BIENES
Cubren una misma TARIOS INDEPENDIEN-TES
necesidad. Deben utilizarse No guardan relacion.
- conjuntamente. 9



éjercicio de clase 2. Clasificacion de bienes y servicios.

Clasifica a los siguientes tipos de bienes y servicios segun los distintos criterios de
estudiados:

Segun su Segun su Segun su Segun su Segun su Segun su
disponibilidad tangibilidad uso grado de propiedad relacion
elaboracion

Tornillos

N
M I B

~




éjercicio de clase 2. Clasificacion de bienes y servicios. SOLUCION

Clasifica a los siguientes tipos de bienes y servicios segun los distintos criterios de
estudiados:

Segun su Segun su Segun su Segun su Segun su Segun su
disponibilidad tangibilidad uso grado de propiedad relacion
elaboracion

Econdmico Material Consumo Final Privado
Camisa Econdmico Material Consumo Final Privado

4 @‘ Tornillos Econdmico Material Capital Intermedio Privado

software Econdmico Inmaterial Consumo Final Privado

Econdmico Material Capital Final Publico

Ordenador/teclado Econdmicos Materiales Consumo Finales Privados Complementarios




4. LAS CARACTERISTICAS DE LAS NECESIDADES

1 @ SE SATISFACEN DE MANERAS DIFERENTES

La misma necesidad puede ser satisfecha con
- ... porque se reproducen diferentes bienes
- ...y porgue el tiempo siempre es escaso.

@ SE SIENTEN DE MANERA DIFERENTE @ NO SON FUJAS
Algunas necesidades se sienten mas fuerte por: Evolucionan con la sociedad

- El lugar donde vivimos

- Nuestro entorno
- La publicidad
-laedad @& =

Y(]I,I TIIl]B VIDEO EXPLICATIVO. Caracteristicas de las necesidades



https://youtu.be/i82XbmfkSP8

5. CLASIFICACION DE LAS NECESIDADES

Necesidades primarias y secundarias

LAS NECESIDADES PRIMARIAS son aquellas que son necesarias satisfacer para poder
sobrevivir: alimentacion, vestido y vivienda. También podemos anadir aquellas
imprescindibles para vivir en la sociedad actual (tener un frigorifico).

LAS NECESIDADES SECUNDARIAS son aquellas que permiten aumentar el bienestar al
cubrirlas.

Y(]ll TLII]E VIDEO EXPLICATIVO. Necesidades primarias y secundarias 13



https://youtu.be/P-YmnWnKssw

Ejercicio de cﬁIasg 3.  Laenvergadura de la necesidad.

Indica si los siguientes bienes permiten satisfacer necesidades primarias o secundarias:

i - ‘ Basicas para vivir SN A
Se incluyen otras que la sociedad |

considera imprescindibles

RECORDATORIO:

— SECUNDARIAS Permiten aumentar el bienestar
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Viaje al

Alimentos Caribe

Internet
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I!'jercicio de clas‘e. 3 ~ Laenvergadura de la necesidad. SOLUCION.

Iphone Alimentos

e

SECUNDARIAS PRIMARIAS

/

@ Instagram

\

Internet

SECUNDARIAS PRIMARIAS

Viaje al
. ), Caribe
SECUNDARIAS

Ropa de
SECUNDARIAS
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Las necesidades segun Maslow

Para Maslow hay 5 niveles de necesidades. Segun él, hasta que no cubrimos una
necesidad de un nivel inferior, no sentiré las necesidades del siguiente nivel.

Desarrollo potencial,
resolucion de problemas...

Respeto, confianza, autoestima,
autorreconocimiento...

Amistad, afecto, intimidad sexual...

Seguridad fisica, de salud, de
empleo, familiar, de propiedad...

Alimentacion, respiracion,
descanso, reproduccion...

Youllllil] VIDEO EXPLICATIVO. La pirdmide de Maslow

16


https://youtu.be/D7V4MghcrFU

Ejercicio de clase 4. Piramide de Maslow.

Indica en qué nivel de la piramide de Maslow estan las siguientes necesidades de Pocholo:
- Cada vez que Pocholo saca buenas notas, va corriendo a contarselo a sus padres. P\‘/X/

== - Pocholo dice que necesita comer 5 veces al dia porque dice aue siempre
tiene hambre.

® 0

y
- Pocholo necesita sacar notas muy altas porque su suefo es ser meédico. 2

- Para Pocholo es muy importante quedar con sus amigos todos los fines de
semana

- Pocholo esta muy preocupado con el COVID-19 y siente que necesita
lavarse las manos al menos 8 veces al dia. /w . \

17



Ejercicio de clase 4. Piramide de Maslow. SOLUCION.

Indica en qué nivel de la piramide de Maslow estan las siguientes necesidades de Pocholo

- Cada vez que Pochol}o saca buenas notas, va corriendo a RECONOCIMIENTO
contarselo a sus padres.

- Pocholo dice que necesita comer 5 veces al dia porque dice
gue siempre tiene hambre.

Pocholo necesita sacar notas muy altas porque su sueno es ser .
. 1 AUTORREALIZACION
médico.
Para Pocholo es muy importante quedar con sus amigos todos
: SOCIALES
los fines de semana.

- Pocholo esta muy preocupado con el COVID-19 y siente que
. , SEGURIDAD
necesita lavarse las manos al menos 8 veces al dia.

18



6. LA ESCASEZ ECONOMICA

~

Como mis
recursos son
@scasos...

~

‘ ... tengo

ESCASEZ
ECONOMICA

LA ESCASEZ ECONOMICA no es la falta absoluta de un bien, sino que no es posible conseguir
todos los bienes que deseamos con los recursos que tenemos, y, por tanto, no podremos

satisfacer todas las necesidades.

: o ESCASEZ FiSICA
...y mis
necesidades No se debe confundir con
ilimitadas... escasez econdmica. La
escasez fisica es la falta de

|l

bienes para satisfacer las
necesidades primarias.

\__

CARACTERISTICAS -

, ? :

LA ESCASEZ ECONOMICA TIENE2 /@\@
P
%

1. Es universal (todos la tenemos).

2. Es relativa (se siente de manera diferente).

J

Youy[/li[:

VIDEO EXPLICATIVO. La escasez econdmica



https://youtu.be/Eu7wp91FNgY

Ejercicio declase 5. Larelatividad de la satisfaccion.

Aparece un genio de la [ampara y te concede un deseo con el que
puedes pedir cualquier cosa.

Después de mucho pensar decides que
para qué pedir una sola cosa cuando
puedes tener todo. Te diriges al genio y
le pides tu deseo.

“Genio, deseo 1.000 millones de euros”

éSeguirias teniendo escasez econdmica?

20



Ejercicio de clase 5. La relatividad de la satisfaccion. SOLUCION.

La escasez econdmica es un fendmeno
universal, y por lo tanto, todas las
personas lo sufren. Por ejemplo, todos
tenemos la necesidad de transporte
cuando vamos a recorrer largas
distancias. Sin embargo, no todos
sentimos esa necesidad de |la misma
manera. A algunos les vale con una

bicicleta, otros prefieren un coche basico, pero otros sienten la necesidad de gastar
mucho dinero en coches caros, bien porque les gustan o bien para presumir. Por

eso la escasez es un concepto relativo.

necesidad de elegir.

Aunque fuéramos completamente ricos, tendriamos un tiempo
limitado. No podemos estar en dos lugares al mismo tiempo ni
satisfacer a la vez todas las necesidades que querriamos. Por
tanto, seguiremos teniendo un recurso escaso (el tiempo) y la

21



7. éCOMO TOMAN DECISIONES LOS INDIVIDUOS?

El coste de oportunidad: el que algo quiere algo le cuesta.

‘ EL COSTE DE OPORTUNIDAD es aquello a lo que se renuncia al tomar una decision. |

CASO 1 (A)

Me dan una beca y tengo que elegir entre estudiar Economia o Derecho.

CASO 1 (A): Decision con coste de tiempo, pero no de dinero.
Elegir mi carrera cuando tengo una beca.

B: Elijo Derecho

COSTE DE OPORTUNIDAD: COSTE DE OPORTUNIDAD

- No puedo estudiar Derecho - No puedo estudiar Economia |

| . . .oz . . ’
| En ocasiones tengo que tomar una decision que no tiene coste de dinero, pero si de
: tiempo. En esos casos, elegir una decision supone renunciar a la otra.

L

22

Youlllllif] VIDEO EXPLICATIVO. El coste de oportunidad



https://youtu.be/NZ3GAD_QTVk

El coste de oportunidad: el que algo quiere algo le cuesta.

CASO 1 (B)

Me dan un cheque de 20 € de El Corte Inglés y tengo que elegir entre comprarme una camiseta o un pantaldn.

CASO 1 (B): Decision con el mismo coste de dinero.
Elegir qué comprar con un cheque.

B: Elijo camiseta

’( COSTE DE OPORTUNIDAD: f
. 0 - No puedo comprarme el/f:: D -

L7

pantalon B

COSTE DE OPORTUNIDAD: !

- No puedo comprarme la/:
/:’/ -

camiseta A

1
. . . |
En ocasiones tengo dinero para comprar un producto y tengo dos opciones que valen el |
mismo dinero. Seqguimos aplicando el caso 1: elegir un producto supone renunciar al otro |

Youlllli] VIDEO EXPLICATIVO. El coste de oportunidad 23



https://youtu.be/NZ3GAD_QTVk

El coste de oportunidad: el que algo quiere algo le cuesta.

CASO 2

Me dan una beca para estudiar derecho. Estudiar Economia cuesta 30.000 euros.

CASO 2: Decision con coste de dinero y tiempo.
Elegir mi carrera cuando tengo una beca solo para una carrera.

B: Elijo Derecho

COSTE DE OPORTUNIDAD:

\ - No puedo estudiar Derecho COSTE DE OPORTUNIDAD
(tiempo)

- Me gasto 30.000 eurosvf’

(dinero) ‘2’@ -

l . . .y : . : i

| Enocasiones, tengo que elegir una decision que tiene coste de dinero y de tiempo. 1

| . . . ,

! En esos casos mi coste de oportunidad supone renunciar a todo lo que me podia |
i

I

| !
o

- No puedo estudiar Economia ;

comprar con ese dinero y también a todo lo que podria hacer en ese tiempo.

Y(]ll Tllhe VIDEQ EXPLICATIVO. El coste de oportunidad 24



https://youtu.be/NZ3GAD_QTVk

El coste de oportunidad: el que algo quiere algo le cuesta.

CASO 3

Tengo que elegir entre estudiar economia (cuesta 30.000 euros) o empezar a trabajar.

CASO 3: Decision con coste de dejar de ganar dinero.
Elegir entre estudiar una carrera o trabajar.

B: Elijo trabajar

COSTE DE OPORTUNIDAD: . " COSTE DE OPORTUNIDAD

7 2@ - No puedo estudiar Economia,
(monetario) = " | tendré en el futuro un trabajo |3

50084

\- No tengo ingresos durante 4 peory gan.aré' menos dinero
afios (invisible) . (invisible)

E En ocasiones, tengo que elegir una decision que tiene coste de dinero y de tiempo, y
@ i ese tiempo me supone dejar de ganar dinero. En esos casos, mi coste de

E oportunidad supone renunciar a todo lo que me podia comprar con ese dinero (coste

| monetario) y también a todo lo que podria ganar en ese tiempo (coste invisible)

Youllllli] VIDEO EXPLICATIVO. El coste de oportunidad 25



https://youtu.be/NZ3GAD_QTVk

Actividad resuelta 1.  El paradigma del McChurry.

Tu amigo Borja Mari te propone un plan de ir al cine y luego a
tomar un helado McChurry en el centro comercial por unos
10€. El problema es que tienes que hacer un importante
trabajo de economia, cuya fecha limite es ese mismo dia. Borja
Mari te jura por Snoopy que si no vas con él se enfada contigo.
éCual es el coste de oportunidad de irte con Borja Mari?

—--------------\

If COSTE DE OPORTUNIDAD &

Aquello a lo que renuncioal |
tomar una decision

_______T_______}

| |
COSTES MONETARIOS ) [  COSTES INVISIBLES

~ Dinero gastado al tomar una Actividades que dejo de hacer o |/
| decision que me impide dinero que dejo de ganar en ese |/
comprar otras cosas y \ tiempo i




lfctividadresueltal.- ~ El paradigma del McChurry. SOLUCION.

—--------------~

{ COSTE DE OPORTUNIDAD !

: Aquello a lo que renuncio al tomar:

\ una decision

\———————r———————

[ COSTES MONETARIOS )| [ COSTES INVISIBLES
Dinero gastado al tomar una Actividades que dejo de hacer o
i decision que me impide comprar dinero que dejo de ganar en ese
@ “ otras cosas y \ tiempo y ’

No puedo hacer el trabajo:
me suspenden

10 euros: no me podré
comprar otras cosas

27



Los costes irrecuperables. A lo hecho pecho.

LOS COSTES IRRECUPERABLES son costes del pasado que no influyen en la decision futura.
Tenerlos en cuenta son un error.

En una decisidon sélo se deben considerar los costes y beneficios presentes y
futuros, nunca los pasados, que son irrecuperables.

Ejemplo. Dos amigos “El Glori” y “el Flaco” se disponen a ir a un concierto en una
calurosa noche de verano. No estan especialmente ilusionados, pero Glori tiene ya su
entrada comprada por 15 euros y al Flaco le han regalado una.

En el ultimo momento, reciben una llamada de su amigo
“Coyote” que le invita a su casa con piscina y barbacoa a la
celebracion de una fiesta de cumpleanos de las que :-
recordarian durante décadas.

Ambos tienen claro que la fiesta va a ser mas divertida que el
concierto. El Flaco, como le han regalado la entrada, decide ir .
a la fiesta. El Glori, como ha pagado por ella, dice que no quiere
perder 15 euros ¢ Han hecho bien?

o Y 8 B

Youllllif] VIDEO EXPLICATIVO. Los costes irrecuperables

28


https://youtu.be/Y6tuuMAPPCs

Los costes irrecuperables. A lo hecho pecho.

Para los dos la respuesta es la misma. Vamos a centrarnos en el caso del Glori, que puede
que te plantee mas dudas.

: OPCION A: IR AL CONCIERTO -
] i
o diversion, aunque poca. :
: gl © COSTE: el coste de ir al concierto para el Glori es cero, ya que la entrada]
: no la tiene que comprar ahora, sino que la compro en el pasado. Tanto :
' si va al concierto como si no va, sus 15 euros no volveran. )
(P LT R
: OPCION B: IR A LA FIESTA !
: -~ mucha diversion, mas que en el concierto. :
o \ .9'73 e COSTE: cero, nos invitan. |
1} \» |
A N ;

¢QUE DEBIO HACER GLORI?

Los costes de ir al concierto y a la fiesta son 0 en ambos casos y los beneficios del cumpleanos
son mucho mayores. Glori deberia haber ido a la fiesta porque no iba a perder 15 euros como
él decia (ese dinero ya estaba gastado y era irrecuperable). Lo que si se perdid fue un
cumpleanos antoldgico, pero esa... es otra historia.

Youlllli}] VIDEO EXPLICATIVO. Los costes irrecuperables 29


https://youtu.be/Y6tuuMAPPCs

Actividad resuelta 2. La indeterminacion de Carlos.

En un momento de impulso tu amigo Carlos compra una bicicleta nueva que
vale 500 €. A la semana se arrepiente y cree que la va a usar poco, y después
de una semana la pone a la venta. Cmo es de segunda mano so6lo le ofrecen
300 euros. No la vende porque dice que eso seria perder 200 euros. Entonces
recuerda que eres bastante sublime en economia y te pregunta a ti.

¢ Qué le recomiendas?

30



Actividad resuelta 2. Laindeterminacion de Carlos. SOLUCION.

El coste de 500 euros es irrecuperable. Lo que debe pensar Carlos es si
prefiere 300 euros o tener esa bicicleta y usarla poco. Si Carlos considera que
el uso que le va a dar vale mas de 300 euros deberia quedarsela.

Si por el contrario piensa que la va a usar muy poco y que eso vale menos de
300 euros deberia venderla. En cualquier caso, que costara 500 euros es
totalmente indiferente para la decision de venderla o no. Debe comparar el
uso futuro con lo que le ofrecen.

4 m BCE CB €28 BT 0XP 200 _ 8CE KCh £28 6T ERp
. §
| 5 E

/ ﬁ“"ﬁ" 20(
ﬂ ll]ll'l iliint,
LTS

200EYE? ﬁﬁ’_ i L 100¢EuRe >, ‘
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El analisis marginal. ADICIONAL = MARGINAL

El analisis marginal estudia los beneficios y los costes adicionales de repetir una accion. Si los
beneficios adicionales son superiores a los costes adicionales, entonces merece la pena
repetir la decision.

{ N\
BENEFICIO MARGINAL COSTE MARGINAL
(Ultima decisioén) (ultima decisioén)
BENEFICIO MARGINAL COSTE MARGINAL NO REPETIR LA
(Ultima decision) (Ultima decisidn) ACCION
. J

Si el beneficio de repetir una accién una vez mas es superior al
coste de hacerlo, llevaré a cabo esa repeticidon (estudiar una hora
mas, comprarme una camiseta mas...). Por el contrario, si el
@ beneficio de repetir dicha accion es menor al coste, no llevaré a
cabo dicha repeticion.

32

Youlllli:} VIDEO EXPLICATIVO. El andlisis marginal



https://youtu.be/4fFfxQDWQm4

El analisis marginal

Ejemplo. Maria tiene que estudiar esta tarde el examen de Economia de manana y duda
cuantas horas estudiar. Cuando lleva 3 horas considera que con lo que sabe puede sacar
un 8. Si estudia una hora mas, considera que su nota pasarad a 8,5. Sin embargo, duda
dedicar esa hora a Matematicas o Lengua con lo que podria subir la nota en otra
asignatura. Hay que analizar el beneficio y coste de estudiar una hora mas de Economia.

BENEFICIO MARGINAL . 0.5 ms en A/?‘{«.

(estudiar 1h mas economia) Economia 7’§J“f'
COSTE MARGINAL No dedicar una N o?\

, ; , . hora a otras : 0."

| (estudiar 1h mas economia) ) asignaturas W | "

Si Maria considera que el 0,5 mds de nota vale mas que lo puede mejorar al dedicarle
una hora a otras asignaturas, deberia estudiar Economia. Si considera que ese 0,5 de
Economia vale menos, no deberia dedicarle esa hora y, por tanto, se pondra a estudiar
Matematicas o Lengua.
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https://youtu.be/4fFfxQDWQm4

Actividad resuelta 3. El dilema del dispositivo mavil.

A Alberto se le ha roto el movil y tiene que comprarse uno nuevo.
Maneja dos opciones:

Movil BQ Aquarius: cuesta 150 euros y Alberto cree que tiene
todo los basico para su dia a dia

e Movil Samsung: cuesta 400 euros. La camara es mejor y también
el sistema operativo.

Alberto tiene ahorrados los 400 euros, le apetece comprarse el Samsung,
pero no quiere quedarse sin ahorros. ¢Qué debe hacer?
34



Actividad resuelta 3. El dilema del dispositivo mévil. SOLUCION.

Alberto debe analizar el beneficio y coste marginal. Es decir, el coste de repetir la
accion una vez mas. En este caso repetir la accion no es comprarse 2 moviles, sino
qgue es comprarse un movil mas caro (el Samsung el lugar del BQ)

e Disfrutar de una camara y sistema operativo mejor.

mee  Coste marginal de comprarse el Samsung

e 250 euros y quedarse sin ahorros.

Como ves el beneficio marginal es aguello que mejora el Samsung al BQ. El coste
marginal del Samsung no son 400 euros (que es el coste total), serad los 250 que hay
de diferencia. Dicho de otra manera, pasar del BQ al Samsung tiene un coste de 250 €

Si para Alberto tener esa camara y sistema operativo mejor vale 250 euros o mas,
deberia comprar el Samsung. Si, por el contrario, vale menos de 250 euros, deberia

comprar el BQ o



Los incentivos: una gota de miel caza mas moscas que un barril de vinagre.

UN INCENTIVO es todo aguello que modifique los beneficios o los costes de una decision,
por lo que puede modificar la decision tomada.

Los incentivos pueden ser:

Positivos. Recompensas - Negativos. Castigos por
por hacer algo. &5 < hacer algo

Ejemplo. Carlos, no tiene ningun problema de aptitud, simplemente adora su vida como
estudiante y no tiene ganas de empezar a trabajar. Teniendo en cuenta que todos los
gastos de la universidad los pagan sus padres su andlisis es el siguiente:

“Si empiezo a trabajar, mi beneficio marginal es el salario de unos 800 euros que
empezaria cobrando. Por otro lado, mi coste marginal es que NO podré seguir con mi
vida de ocio y tranquilidad que me estoy pegando”. El andlisis es bien sencillo. Carlos

prefiere su vida de ocio antes que 800 euros.
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https://www.youtube.com/watch?v=Nc3fMyV_b2o&feature=youtu.be&ab_channel=ECONOSUBLIME

e 800 euros al mes

e Coste marginal de trabajar.

e No poder seguir con la vida universitaria.

Pero imagina que el padre de Carlos, le propone lo siguiente:
hacerle director de su empresa con un sueldo de 3000 euros al mes
el dia después de acabar la carrera. El padre de Carlos acaba de
aplicar un incentivo que modifica los beneficios de Carlos. Ahora
el beneficio marginal de trabajar son 3000 euros.

T.'EJ'EJ

cQué es lo logico que ocurra? Que Carlos se ponga las pilas y
acabe la carrera. Si esto ocurre, digamos que Carlos considera que
su vida de estudiante vale mas de 800 euros al mes, pero no mas
que los 3000 euros que le ofrece su padre. El incentivo en ese caso
habra funcionado, ya que el padre de Carlos habrd modificado la
decision de su hijo.

Youlllli] ViDEO EXPLICATIVO. Los incentivos
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Actividad resuelta 4. La incentivacion del progenitor.

Alberto preferia comprarse el Samsung antes que el BQ, pero el primero costaba
250 euros mas. Como no queria quedarse sin ahorros, finalmente eligio el BQ.

Su padre, viendo esto, le dice que, si saca buenas notas, le dara la mitad del dinero
que cuesta el movil Samsung. ¢ Cambiaria esto decision?
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Actividad resuelta 4. La incentivacion del progenitor. SOLUCION.

El Samsung costaba 400 euros y el BQ 150. Alberto decidid que no le compensaba gastarse 250€

mas en el Samsung. Sin embargo, como ahora su padre pone la mitad del Samsung, este solo le

costaria 200 euros. Este incentivo cambia el coste marginal de comprar el Samsung que ahora es
solo de 50 euros (coste de pasar de BQ a Samsung).

e Disfrutar de una camara y sistema operativo mejor.

me  Coste marginal de comprarse el Samsung

e 50 euros.

Ahora, Alberto podra disfrutar de mejor movil poniendo solo 50 euros mas. Si considera que un
mejor sistema operativo y mejor camara vale mads que esos 50 euros, acabara comprdndolo.

Si Alberto decide ir finalmente a por el mévil Samsung, su padre habra conseguido su objetivo:
su incentivo habra hecho a su hijo cambiar de decision al bajar sus costes marginales. Ahora
Alberto debera sacar las buenas notas que su padre desea.
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8. PIENSA COMO UN ECONOMISTA

El método cientifico en economia

FASE 1: OBSERVACION

Nos preguntamos la razén por la que
puede existir una determinada
_ relacion entren dos variables.

Voy al cine y veo que cuando las entradas son
mas baratas, va mucha mas gente.

FASE 2: FORMULACION DE HIPOTESIS Y PREDICCIONES

Se intenta explicar el fenémeno Hipotesis: Hay una relacion inversa entre precio
observado y se hacen predicciones. y cantidad comprada por los consumidores.
Si pasa X, ocurrira Y. Prediccion: Si bajo el precio subira la demanda.

A 4

Las predicciones se confrontan con La hipdtesis se cumple TEORIA VALIDA

datos. Se verifica si efectivamente se o
cumple la hipétesis. La hipotesis no se cumple VUELTA FASE 1

Youllllill] VIDEO EXPLICATIVO. El método cientifico en economia
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https://youtu.be/ThGey_q1hxE

Los supuestos y los modelos econdmicos.

LOS SUPUESTOS nos permiten entender la realidad de una manera mucho mas facil y a partir

de ellos construir modelos econdmicos. Necesitamos “suponer que pasan ciertas cosas” para
poder predecir qué ocurrira.

UN MODELO ECONOMICO es una representacion simplificada de la realidad que a través de
supuestos va a permitir entender como funciona la economia y hacer predicciones.

Youllllf] ViDEO EXPLICATIVO. El método cientifico en economia 41



https://youtu.be/ThGey_q1hxE

9. LA ECONOMIA CONDUCTUAL O DEL

COMPORTAMIENTO.

La ECONOMIA CONDUCTUAL O DEL COMPORTAMIENTO es un area de la economia que
integra los puntos de vista de la psicologia

Las personas se
preocupan por la
justicia.

Las personas son
iInconsistentes en el
tiempo.
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La economia supone que las personas siempre son racionales.
Pero las personas reales no son “Homo Economicus”, sino
Homo Sapiens. Aunque algunas pueden ser muy racionalesy
analiticas, las personas son mucho mas complejas. Pueden ser
impulsivas o emocionales en sus compras.

Algunos estudios han detectado que las personas cometen
una serie de errores:

La mayoria de las personas
estan muy segura de sus
habilidades y conocimientos.

Las personas suelen mirar a los
Y mas si esas experiencias son hechos de manera que

~— !!de conocidos. confirman sus opiniones.
o]
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Las personas se preocupan por la justicia.

En ocasiones, puede que las personas tomen decisiones poco
racionales porque consideran que se ha cometido una
injusticia.

La economia del comportamiento defiende que las personas somos
mucho mas impacientes en el corto plazo que en el largo plazo. El
deseo de tener una satisfaccion inmediata lleva a romper los
planes a largo plazo, planes que las personas consideraban que
eran lo mejor para ellos, pero que no cumplen a corto plazo. Esta
inconsistencia de tomar decisiones a largo plazo para luego
romperlas a corto plazo es irracional y en ocasiones puede tener
costes econdmicos.
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Sesgos cognitivos y toma de decisiones.

Un SESGO COGNITIVO es un efecto psicologico que provoca una alteracion en la forma en la
gue se capta la informacion del exterior. Esto crea una distorsion o falta de légica que
produce que la decision que se toma tienda al error.

A

Las personas solemos dividir
el dinero en diferentes
categorias conocidas como
cuentas mentales, en
funcion de en qué lo
empleamos.

(E)

Algunos de estos sesgos cognitivos son:

|
@ AN
RJA
Las personas suelen dar
demasiada importancia a la
primera informacién que

reciben, ya que se crea un
ancla en su subconsciente.

B

(c)

N\

\_“/
EFECTO MANADA

En ocasiones, las personas
hacen ciertas cosas porque
las demas las hacen.

@_ i

EFECTO MARCO

Las personas pueden estar
inclinadas a tomar
decisiones diferentes
dependiendo de como se les
presenten las opciones

EFECTO DOTACION

Las personas suelen dar mas
valor a un bien cuando ya lo
tienen.

AVERSION A LAS
PERDIDAS

La mayoria de personas
prefieren evitar pérdidas
antes que obtener
ganancias.

Muestra como la I
introduccién de un tercer
producto puede cambiar la
eleccién entre los dos
primeros.

45



Ejercicio de clase 6. Clasifica segun el sesgo cognitivo.

La DGT recuerda lo peligroso que es correr
porque lo hacen los demas. Te puede
costar la vida. Sé tu mismo y respeta los
limites.

Tienes 2 billetes de 100 euros frente a ti. EFECTO MANADA

El de tu mano derecha lo has ganado
construyendo un muro a pleno sol y el de EFECTO MARCO

la izquierda lo has ganado en la loteria.

éValoras igual los dos billetes?
EFECTO DOTACION

Vas por la calle y te encuentras un billete . .
AVERSION A LAS PERDIDAS
de 5 euros, de tal forma que te pones

contenta y satisfecha. Sin embargo, si
pierdes ese dinero después la sensacion
sera mayor al sentimiento positivo inicial.
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Ejercicio de clase 6. Clasifica segun el sesgo cognitivo. SOLUCION

La DGT recuerda lo peligroso que es correr
porgue lo hacen los demas. Te puede
costar la vida. Sé tu mismo y respeta los
limites.

Tienes 2 billetes de 100 euros frente a ti.
El de tu mano derecha lo has ganado
construyendo un muro a pleno sol y el de
la izquierda lo has ganado en la loteria.
éValoras igual los dos billetes?

Vas por la calle y te encuentras un billete
de 5 euros, de tal forma que te pones
contenta y satisfecha. Sin embargo, si

pierdes ese dinero después la sensacion
sera mayor al sentimiento positivo inicial.

EFECTO MANADA

EFECTO MARCO

EFECTO DOTACION

AVERSION A LAS PERDIDAS
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10. LAS RAMAS DE LA ECONOMIA

ECONOMIA POSITIVA

Analiza de manera objetiva los fendmenos econdmicos tal como han
sucedido o pueden suceder sin hacer valoraciones al respecto (no
juzga si algo es bueno o malo). Estudia lo que es, ha sido, o podria ser.
La dividimos en microeconomia y macroeconomia.

ECONOMIA NORMATIVA R

Estudia lo que deberia ser, valora las situaciones y recomienda
actuaciones para intentar mejorar la realidad. Se basa por tanto en

valor. Su principal exponente es la politica econdmica.

AFIRMACIONES POSITIVAS Y NORMATIVAS

Las afirmaciones positivas describen los hechos. Se pueden confirmar con datos, es
decir, podemos ir y ver si en la realidad lo que dice es verdadero o falso.

Las afirmaciones normativas son una recomendacion de como deberian ser las &
cosas. No pueden demostrarse con datos ya que dependen de opiniones
personales.

Youllllil] VIDEO EXPLICATIVO. Las ramas en economia



https://youtu.be/6mYF8-OMSQk

RAMAS DE LA ECONOMIA

ECONOMIA POSITIVA

Describe los datos y hechos econdmicos tal y como son.

MICROECONOMIA

Estudia las decisiones
individuales de las
familias, las empresas
y el sector publicoy
la manera que se
relacionan en los
mercados.

1)1

Youllllli] VIDEO EXPLICATIVO. Las ramas en economia

MACROECONOMIA

Estudia el funcionamiento
de la economia en
conjunto. Estudia, por
tanto, la suma de todas las
decisiones de familias,
empresas y del Sector
Publico.

ECONOMIA NORMATIVA

Estudia lo que deberia ser,
valorando las situacionesy
recomendando actuaciones

para intentar mejorar la
realidad.

La economia normativa
incluye la politica
econdmica, que es el
conjunto de medidas que
toma el sector publico
para intentar mejorar la
realidad de un pais. Se
basan en juicios de valor
de cdmo deberian ser las
COsas.
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Actividad resuelta 5. La dualidad econdmica.

Indica si las siguientes afirmaciones son positivas (microecondmicas/macroecondémicas) o normativas.

4000 | |

2000

-2000

-4000 ’

Si una empresa vender a menor precio
gue sus costes, tendra pérdidas.

:~P§§v 23

ey LS =

Si la produccion del pais sube mucho, el
desempleo bajara.

Hay que subir las ayudas del paroa 3

anos.

Los precios han subido un 3% con
respecto al afio anterior.
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Actividad resuelta 5.

La dualidad econémica. SOLUCION.

En verano los precios de los hoteles
aumentan.

Positiva, microecondmica.

Si una empresa vender a menor precio que

Normativa

Hay que subir las ayudas del paro a 3 afos.

sus costes, tendra pérdidas.

.

Positiva, microecondmica.

Si la produccidn del pais sube mucho, el

>

Normativa

Los precios han subido un 3% con respecto

desempleo bajara.

.

Positiva, macroecondmica.

al ano anterior.

<

Positiva, macroecondmica.
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Actividad autoevaluacion.

1. La economia es la ciencia que
estudia:

a) Cémo producir bienes y
servicios.

b) Cémo administrar los recursos
escasos para satisfacer
necesidades.

c) Como llegar a ganar el mayor
dinero posible.

d) Todas son correctas.

2.Las necesidades econdmicas:
a) Son las mismas para todos los
seres humanos.

b) Se satisfacen con recursos
€scasos.

c) Puedes variar con el paso del
tiempo.

d) b y c son correctas.

4. Un incentivo:

a) Puede cambiar las decisiones
de las personas.

b) Es aquello que puede modificar
los beneficios o costes de una
decision.

c) Puede ser una recompensa o un
castigo.

d) Todas son correctas.

5. Si decimos “lo mejor seria
bajar los impuestos a todos los
espanoles” hablamos de:

a) Economia normativa.

b) Macroeconomia.

c) Microeconomia.

d) Economia positiva.

3. La escasez econdmica:

a) Supone no poder cumplir las
necesidades basicas.

b) La sienten todas las personas.
c) Solo la tienen aquellas personas
que no llegan a un nivel de renta
determinado.

d) b y c son correctas.

6. El estudio del desempleo de un
pais lo hace:

a) Economia normativa.

b) Macroeconomia.

c) Microeconomia.

d) Politica econdmica.

o2



Actividad autoevaluacion.

1. La economia es la ciencia que
estudia:

a) Cémo producir bienes y
Servicios. | _ o e
{ b) Como administrar los \
' recursos escasos para satisfacer :

[

i
L necesidades.
c) Cémo llegar a ganar el mayor
dinero posible.

d) Todas son correctas.

2.Las necesidades econdmicas:
a) Son las mismas para todos los
seres humanos.
b) Se satisfacen con recursos
escasos.
c) Puedes variar con el paso del

tiempo.
---------\
i d) by c son correctas. !

4. Un incentivo:
a) Puede cambiar las decisiones
de las personas.
b) Es aquello gque puede
modificar los beneficios o costes
de una decision.
c) Puede ser una recompensa o

uncastigo. _ ______
1 d) Todas son correctas.|

AN BN BN NN BN BN BN B B B B B B e

5. Si decimos “lo mejor seria
bajar los impuestos a todos los
esganoles hablamos de:

|a) Economia normativay
b) Macroeconomia.
c) Microeconomia.

d) Economia positiva.

SOLUCION.

3. La escasez econdmica:
a) Supone no poder cumplir las
necesidades basicas.

(o= s s e ————

1 b) La sienten todas las personas. 1
'c)' “Solo la tienen aquellas
personas que no llegan a un nivel
de renta determinado.

d) by c son correctas.

6. El estudio del desempleo de un
pais lo hace:
a) Economia normativa.

N N N BN B B B S

1b) Macroeconomia.!

c) Microeconomia.
d) Politica econdmica.



Actividad autoevaluacion.

7. Esta noche vas a cuidar a tu primo pequeno y tu hermana te va a pagar 10 euros por hacer de canguro. En
el ultimo momento, Carlos te pide ir al concierto con él, cuya entrada te costaria 15 euros. No sabes que
hacer porque tu hermana se enfadaria. ¢ Cual es el coste de oportunidad de irte con Carlos?

a) Perder 10 euros que no me paga mi hermana y su enfado.

b) Que mi hermana se enfade.

c) 25 euros (15 que me gasto y 10 que no gano) mas el enfado de mi hermana.

d) Ninguno, porgue me lo voy a pasar mejor con él.

8. Vas al concierto con Carlos y a los 5 minutos te das cuenta que es aburridisimo. Carlos esta encantado y
te dice que si quieres te vayas a cuidar a tu primo, ya que tal vez aun puedas ganar 10 euros. {Qué haces?
a) Me quedo en el concierto porque me ha costado 15 euros y mi hermana sélo me da 10.
b) Voy a cuidar a mi sobrino, aunque sea gratis, porque el dinero del concierto ya esta gastado y ella asi no se
enfada.
c¢) Voy a cuidar a mi sobrino, pero soélo si mi hermana me paga 15 euros o mas.
d) Voy a cuidar a mi sobrino, pero sélo si mi hermana me paga algo para recuperar parte del dinero del
concierto.

9. En el analisis marginal:
a) Debo comparar mis beneficios y mis costes totales.
b) Repetiré la decisidon siempre el beneficio de repetir la decisiéon sea mayor que el coste de hacerlo.
c) Repetiré la decisidon siempre que el beneficio marginal de la Ultima decisidon sea mayor que el anterior.
d) Repetiré la decision siempre que el coste marginal de la ultima decisién sea menor que el anterior.




Actividad autoevaluacion. SOLUCION.

7. Esta noche vas a cuidar a tu primo pequeno y tu hermana te va a pagar 10 euros por hacer de canguro. En
el ultimo momento, Carlos te pide ir al concierto con él, cuya entrada te costaria 15 euros. No sabes que
hacer porque tu hermana se enfadaria. éCual es el coste de oportunidad de irte con Carlos?

a) Perder 10 euros que no me paga mi hermana y su enfado.

d) Ninguno, porque me lo voy a pasar mejor con él.

8. Vas al concierto con Carlos y a los 5 minutos te das cuenta que es aburridisimo. Carlos esta encantado y
te dice que si quieres te vayas a cuidar a tu primo, ya que tal vez aun puedas ganar 10 euros. {Qué haces?
a) Me guedo en el concierto porque me ha costado 15 euros y mi hermana solo me da 10.

b) Voy a cuidar a mi sobrino, aunque sea gratis, porque el dinero del concierto ya esta gastado y ella asi no se:

c¢) Voy a cuidar a mi sobrino, pero solo si mi hermana me paga 15 euros o mas.
d) Voy a cuidar a mi sobrino, pero solo si mi hermana me paga algo para recuperar parte del dinero del
concierto.

9. En el analisis marginal'

c) Repetiré la decisidon siempre que el beneficio marginal de la ultima decisién sea mayor que el anterlor.
d) Repetiré la decisidon siempre que el coste marginal de la ultima decision sea menor que el anterior.




|TEST UNIDAD 1. La sublimacion de la Economl’a.l
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