ANO ESCOLAR 2025 —-26

XESTION DE VENDAS E ESPAZOS COMERCIAIS
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XESTION DE VENDAS E ESPAZOS COMERCIAIS

PROFESOR COORDINADOR/TITOR: IRENE BARRASA GARCIA

1° ING Inglés A-16 | Luis Castro Fernandez

1° POMA | Politicas de Marketing A-16 | C. Lina Balvis Prieto

1° MADIX | Marketing Dixital A-16 | Ana Diaz Pérez

1° INCO | Investigacion Comercial A-16 | Silvia Casales Alonso

1° FOL Formacion e orientacion laboral A-16 | Maria Castro dos Santos
1° XEFE | Xestion Economica e Financieira da empresa | A-16 | Estefania Nogueira Norat
2° ORV Organizacién de equipos de vendas A-13 | Pilar Garcia Gutierrez

2° XPVE | Xestion de produtos A-13 |Irene Barrasa Garcia

2° TEVE | Técnicas de Venda A-13 | Silvia Casales Alonso

2° ESDEC | Escaparatismo A-13 | Noela Martinez Oseira

2° LOAL | Loxistica de almacenamento A-13 | Mercedes Ramos Fuentes
2° LOAPRO | Loxistica de aprovisionamento A-13 | Roi Duran Medrafio




