
La Persona Emprendedora: 
Un Viaje de Innovación y 
Perseverancia
Emprender significa cumplir una tarea para crear algo que cambiará tu realidad y 

la de los demás. En un sentido amplio, cuando decides aprender a bailar, escribir 

un blog o poner en marcha un negocio, estás emprendiendo. En esta 

presentación, exploraremos las diferentes facetas del emprendimiento, sus 

condiciones, perfiles y formas, así como los riesgos y recompensas que conlleva 

este apasionante camino.

Nos centraremos principalmente en dos formas específicas: el emprendimiento 

social, que busca satisfacer una necesidad social, y el emprendimiento 

empresarial, orientado a obtener un beneficio económico.



El Emprendedor

https://www.youtube.com/watch?v=bL3tCdzBASE 

https://www.youtube.com/watch?v=bL3tCdzBASE


Tipos de Emprendimiento

Emprendimiento Social

Implica proveer un bien o servicio con el fin principal de 

satisfacer una necesidad social. Por ejemplo, crear una 

asociación para mantener limpio el río de tu localidad u 

organizar una exposición de fotografía aérea para 

concienciar sobre el medio ambiente.

Emprendimiento Empresarial

Implica proveer un nuevo bien o servicio con el fin principal 

de obtener un beneficio económico. Por ejemplo, abrir un 

comercio o desarrollar tus propios juegos para móvil con la 

intención de venderlos y generar ingresos.



Condiciones 
Fundamentales del 
Emprendimiento

Ventaja Comparativa

Para que nuestro producto o servicio sea competitivo, es decir, lo elijan 

aquellas personas a las que va dirigido, ha de tener alguna ventaja o 

diferencia frente al resto de las alternativas disponibles en el mercado.

Sostenibilidad Financiera

Nuestro emprendimiento ha de tener fuentes de ingresos establecidas, 

de forma que pueda sobrevivir en el tiempo y continuar ofreciendo su 

valor sin depender exclusivamente de financiación externa temporal.



Análisis del Emprendimiento

La Idea del Emprendimiento

El concepto fundamental que define qué problema 

resolverás o qué necesidad cubrirás con tu iniciativa.

El Servicio o Producto

La solución concreta que ofreces al mercado o a la 

sociedad.

La Ventaja Comparativa

Lo que hace único a tu emprendimiento frente a otras 

alternativas existentes.

Público Objetivo

A quién va dirigido tu emprendimiento y por qué les 

resultará valioso.



El Perfil de la Persona Emprendedora

Conocimiento

Emprenden sobre algo que conocen 

o les es familiar, aprovechando su 

experiencia y habilidades previas.

Perseverancia

Muestran determinación para superar 

obstáculos y continuar a pesar de las 

dificultades que surjan en el camino.

Autoconfianza

Tienen mucha confianza en sí mismas y 

en su capacidad para llevar a cabo sus 

ideas y proyectos.



Emprendimientos de Estilo de Vida
Arte y Creatividad

Dibujar, hacer tatuajes, decorar casas o producir música son ejemplos de pasiones que pueden convertirse en emprendimientos.

Servicios Personalizados

Organizar viajes a medida o crear experiencias únicas para clientes que buscan algo especial.

Cuidado de Animales

Desde peluquerías caninas hasta servicios de paseo o guardería para mascotas, un sector en crecimiento.

En estos emprendimientos, el objetivo principal no es crecer enormemente ni crear una gran empresa con la que ganar mucho dinero. Lo que 

verdaderamente motiva es poder dedicarse a lo que apasiona y disfrutar del trabajo diario.



Startups o Empresas Emergentes

Innovación

Basadas en ideas disruptivas y 

novedosas

Alto Potencial

Capacidad de crecimiento 

exponencial

Inversión

Atraen capital riesgo y 

financiación

Escalabilidad

Modelo de negocio replicable 

a gran escala

Casi todas las grandes empresas tecnológicas que conocemos hoy, como Meta, Instagram o Netflix, fueron alguna vez startups. Al 

emprendedor de una empresa emergente a menudo le motiva el desafío de promover emprendimientos innovadores, por eso, después de 

crear una startup exitosa, frecuentemente la vende y comienza otra nueva.



El Intraemprendimiento
Identificación de Oportunidades

El intraemprendedor detecta áreas de mejora o nuevas oportunidades dentro de la 

empresa donde trabaja.

Desarrollo de Propuestas

Formula ideas innovadoras y las presenta a los responsables de la organización.

Implementación de Proyectos

Lidera la puesta en marcha de sus iniciativas con el respaldo de la empresa.

Evaluación y Escalado

Analiza resultados y busca formas de expandir el impacto de sus 

innovaciones.

Algunas compañías, como Google, permiten a sus empleados reservar un porcentaje de 

su tiempo de trabajo solo para emprender. Durante ese tiempo, no trabajan en sus 

tareas habituales, sino que tratan de crear algo nuevo que pueda beneficiar a la 

empresa.



Pequeños Negocios

La forma de emprendimiento de negocio más común es montar un pequeño negocio, como una tienda de alimentación, una 

granja, una casa rural o una panadería local. El objetivo del emprendedor de un pequeño negocio suele ser, simplemente, 

mantener a su familia y poder trabajar sin un jefe.

Por lo normal, no espera crecer mucho y financia la puesta en marcha de su negocio mediante un préstamo bancario o con 

aportaciones familiares. Estos negocios son fundamentales para la economía local y suelen tener un fuerte vínculo con la 

comunidad donde se establecen.



Emprendimiento Social

Impacto Social

Beneficio para la comunidad

Sostenibilidad

Estructura de ingresos viable

Comunidad

Participación y colaboración

Un emprendimiento social tiene como finalidad crear un bien o servicio destinado a la comunidad. Generalmente, se financia con 

donaciones y trabajo de voluntarios, aunque necesita construir alguna estructura regular de ingresos que sea sostenible en el tiempo.

El emprendedor social se mueve, sobre todo, por una motivación altruista, donde lo que le impulsa a la acción es el bien que puede 

hacer a otras personas y el impacto positivo en la sociedad.



El Riesgo en el Emprendimiento

Riesgo Psicológico

Impacto en autoestima y confianza

Riesgo Patrimonial

Pérdida de inversión y bienes

Riesgo-Recompensa

Equilibrio necesario para avanzar

La posibilidad del fracaso es una realidad a la que todo emprendedor ha de enfrentarse. Si quieres ganar, necesitas aceptar el 

riesgo de perder. Sin embargo, no todos los tipos de emprendimiento son igual de arriesgados, y no todos los riesgos tienen 

la misma naturaleza o impacto en la vida del emprendedor.



El Riesgo Psicológico

Percepción del Fracaso

El riesgo psicológico tiene que ver con 

la percepción de haber fracasado y el 

daño que esto puede causar en nuestra 

autoestima y confianza personal. Este 

impacto emocional puede ser tan 

significativo como las pérdidas 

materiales.

Aprendizaje Necesario

Muchos emprendedores exitosos han 

fracasado alguna vez. A menudo, los 

errores del primer emprendimiento 

fueron la enseñanza necesaria para 

conseguir tener éxito en el siguiente 

intento.

Apoyo y Resiliencia

Desarrollar resiliencia y contar con una 

red de apoyo son factores clave para 

superar el impacto psicológico de los 

reveses en el camino emprendedor.



El Riesgo Patrimonial

Inversión Inicial

Capital propio o ajeno que se compromete al iniciar el emprendimiento.

Flujo de Caja

Gestión de ingresos y gastos durante la operación del negocio.

Acumulación de Deudas

Riesgo de contraer obligaciones financieras que no se puedan afrontar.

Patrimonio Personal

Posible afectación a bienes personales si no se establecen límites claros.

Es el riesgo de perder el patrimonio invertido en el emprendimiento. Y lo que puede ser aún 

peor, perder nuestro patrimonio personal por haber acumulado deudas que no podamos 

pagar. Por ello, es fundamental establecer estructuras legales adecuadas y planificar 

cuidadosamente la gestión financiera.



Estrategias para Minimizar Riesgos

Investigación de Mercado

Conocer a fondo el sector y la 

competencia antes de lanzarse

Estructura Legal Adecuada

Elegir la forma jurídica que mejor 

proteja el patrimonio personal

Validación con Clientes

Probar el producto o servicio con 

usuarios reales antes de invertir a 

gran escala

Diversificación

No apostar todos los recursos a una 

sola idea o línea de negocio

Implementar estas estrategias no elimina completamente el riesgo, pero puede reducirlo significativamente y aumentar las 

probabilidades de éxito del emprendimiento. La planificación cuidadosa y la toma de decisiones informadas son 

fundamentales para navegar el incierto camino del emprendedor.



Factores de Éxito en el 
Emprendimiento

78%
Perseverancia

De los emprendedores exitosos intentaron 

más de una vez antes de triunfar

65%
Adaptabilidad

De las startups exitosas pivotaron su modelo 

de negocio al menos una vez

92%
Networking

Consideran las conexiones profesionales 

como factor clave de su éxito

El éxito en el emprendimiento rara vez llega de inmediato. Los emprendedores que triunfan 

suelen compartir características como la perseverancia ante los obstáculos, la capacidad de 

adaptarse a circunstancias cambiantes y la habilidad para construir y mantener relaciones 

profesionales valiosas que les abren puertas y oportunidades.



Ecosistema Emprendedor

Incubadoras y Aceleradoras

Espacios diseñados para apoyar a 

emprendedores en las primeras etapas, 

ofreciendo recursos, mentoría y, en 

ocasiones, financiación inicial. Funcionan 

como "hoteles para startups" donde los 

proyectos pueden crecer protegidos 

hasta estar listos para el mercado.

Redes de Contactos

Comunidades y eventos que facilitan la 

conexión entre emprendedores, 

inversores, mentores y otros actores del 

ecosistema. Estas redes son 

fundamentales para acceder a 

oportunidades, conocimiento y posibles 

colaboraciones.

Inversores

Desde business angels (inversores 

individuales) hasta fondos de capital 

riesgo que aportan financiación a cambio 

de participación en el proyecto. Su papel 

va más allá del dinero, aportando 

también contactos y experiencia.



Etapas del Viaje Emprendedor

Ideación

Identificación de oportunidades y generación de ideas innovadoras. En esta fase se conceptualiza el proyecto y se evalúa su viabilidad inicial.

Validación

Comprobación de que existe un mercado real para la idea. Se realizan pruebas con prototipos y se recoge feedback de potenciales clientes.

Lanzamiento

Puesta en marcha oficial del emprendimiento. El producto o servicio sale al mercado y comienza a generar sus primeras ventas o impactos.

Crecimiento

Expansión del negocio, captación de nuevos clientes y posible búsqueda de financiación adicional para escalar operaciones.

Consolidación

Estabilización del modelo de negocio y establecimiento de procesos eficientes para garantizar la sostenibilidad a largo plazo.



Equilibrio en la Vida del 
Emprendedor

Gestión del Tiempo

Establecer horarios claros y priorizar tareas para evitar el agotamiento. Aunque el 

emprendimiento requiere dedicación, es fundamental reservar tiempo para el descanso y la 

vida personal.

Salud Física y Mental

Cuidar la alimentación, hacer ejercicio regularmente y practicar técnicas de reducción del 

estrés. El bienestar personal es la base sobre la que se construye un emprendimiento 

exitoso.

Relaciones Personales

Mantener vínculos fuertes con familia y amigos que proporcionen apoyo emocional. Estas 

relaciones son un refugio necesario ante los desafíos del emprendimiento.

Desarrollo Personal

Continuar aprendiendo y creciendo en áreas no directamente relacionadas con el negocio. 

La diversidad de intereses enriquece la perspectiva y fomenta la creatividad.



¿Quieres ser emprendedor?

https://www.youtube.com/watch?v=L5RwiRxt7BM 

https://www.youtube.com/watch?v=L5RwiRxt7BM


Conclusiones: El Camino Emprendedor

No Existe un Único 
Camino

Cada emprendedor debe encontrar 

su propia ruta, adaptada a sus 

circunstancias, habilidades y 

objetivos personales. No hay 

fórmulas mágicas ni recetas 

universales para el éxito 

emprendedor.

El Fracaso es Parte del 
Proceso

Los reveses y dificultades son 

oportunidades de aprendizaje 

invaluables. La capacidad de 

levantarse tras un fracaso y extraer 

lecciones de él es una de las 

cualidades más valiosas de un 

emprendedor.

Impacto Más Allá del 
Beneficio

El verdadero valor del 

emprendimiento reside en su 

capacidad para transformar 

realidades, ya sea generando 

empleo, resolviendo problemas 

sociales o mejorando la vida de las 

personas.

Emprender es un viaje de autodescubrimiento tanto como de creación de valor. Requiere coraje, perseverancia y la capacidad 

de adaptarse constantemente. Pero para quienes se atreven a recorrer este camino, las recompensas van mucho más allá de 

lo económico: la satisfacción de ver materializada una idea propia y el impacto positivo que puede generar en el mundo.


	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8
	Diapositiva 9
	Diapositiva 10
	Diapositiva 11
	Diapositiva 12
	Diapositiva 13
	Diapositiva 14
	Diapositiva 15
	Diapositiva 16
	Diapositiva 17
	Diapositiva 18
	Diapositiva 19
	Diapositiva 20
	Diapositiva 21

