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lo que nunca podemos encontrar?
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En épocas pasadas, las mujeres se casaban muy 
jóvenes. Julieta, en Romeo y Julieta, de Shakespeare, 
aún no tenía catorce años. En la Edad Media, la 
edad normal del matrimonio para las jóvenes 
judías era de trece años. Y durante el Imperio 
romano muchas mujeres romanas contraían 
matrimonio a los trece años, o incluso más jóvenes.
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que la mayor parte de las personas con una 
mentalidad abierta acostumbran a ser per-
sonas cultas, leídas o instruidas; en cambio, 
las personas con una mentalidad menos 
abierta tienden a no serlo. Parece, pues, 
probable que, cuanto más se lee, más ideas 
estimulantes se encuentran que pueden ha-
cer perder la confianza en las que se tenían 
antes. En consecuencia, leer parece que 
conduce a tener una mentalidad abierta.
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